
Ihre Aufgaben
• Betreuung der bestehenden Handelskunden
• Gewinnung neuer Kunden
• Planung und Realisierung von Musterküchenplatzierungen
• Durchführung von Verkäuferschulungen im Werk und am  

POS
• Konsequente Umsetzung der vereinbarten Ziele

Ihr Profil
• Branchenbezogene Berufserfahrung im Vertrieb
• Kundenorientiertes Denken und Verhandlungsgeschick
• Disziplinierte Arbeitsweise
• Selbstbewusstes, sympathisches Auftreten
• Gute Kenntnisse in MS-Office

Wir bieten
• Einen langfristigen Arbeitsplatz in einem erfolgreichen und  

zukunftsausgerichteten Unternehmen
• Eine attraktive und leistungsgerechte Vergütung
• Ein neutrales Firmenfahrzeug auch zur privaten Nutzung

Am Standort Vlotho produziert pronorm individuell planbare  

Einbauküchen im mittleren und gehobenen Markt-Segment. Die  

Produkte werden überwiegend in den Märkten Deutschland,  Benelux, 

Schweiz und England vermarktet. Mit unseren modernen und 

designorientierten Einbauküchen orientieren  wir uns klar an den 

Ansprüchen und Wünschen der heutigen Zeit.

pronorm  Einbauküchen 
GmbH  Michaela Melzer  
Höferfeld 5-7
D-32602 Vlotho  
www.pronorm.de

Gebietsleiter (m/w/d)
für die Reisegebiete NRW/Hessen/Rheinland-Pfalz

Zum nächstmöglichen Eintritt suchen wir zur Verstärkung  
unseres Vertriebsteams einen dynamischen

Wenn Sie an dieser neuen Herausforderung interessiert  

sind, überzeugen Sie uns durch Ihre aussagefähige  

Bewerbung, die von uns selbstverständlich vertraulich  

behandelt wird. Bitte bewerben Sie sich unter Angabe  Ihrer 

Gehaltsvorstellung und Ihrer Verfügbarkeit per E-Mail  an 

michaela.melzer@pronorm.de oder per Post an:

http://www.pronorm.de/
mailto:michaela.melzer@pronorm.de

